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UNSER UNTERNEHMEN 
Die JEN ist ein Unternehmen der EWN Gruppe und steht für den sicheren Rückbau kerntechnischer Anlagen und die 
zuverlässige Entsorgung dabei anfallender Reststoffe und Abfälle. Verstärken Sie unsere kompetenten Teams bei der 
Erfüllung dieser verantwortungsvollen Aufgabe in einem außergewöhnlichen Arbeitsumfeld. 
 
IHRE AUFGABEN IHR PROFIL 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

VERMERKE 
 
 
 
 INTERESSE GEWECKT? 
  
 
 
 
UNSER ANGEBOT 
 
 
 

 

Unterschiede bereichern uns. Wir fördern Chancengerechtigkeit.  
Bitte bewerben Sie sich mit Ihren vollständigen und 
aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen, mit Angabe Ihrer 
Gehaltsvorstellungen und dem frühestmöglichen Eintritt, per  
E-Mail unter personal@jen-juelich.de bis zum 14.06.2021 unter 
der Kennziffer 11-002. 
 
JEN  |  Jülicher Entsorgungsgesellschaft für Nuklearanlagen mbH 
Personalwesen 
www.jen-juelich.de 

• Fachliche und disziplinarische Leitung der Gruppe Vertrieb 
(VVB) mit derzeit drei Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern 

• Führung von komplexen Vertragsverhandlungen zu nuklearen 
und nicht nuklearen Vertriebsaufgaben inkl. internationaler 
Vertriebsaufgaben 

• Betreuung von Verträgen mit Anliegern, insbesondere des 
Anlieger- und Rahmendienstleistungsvertrages der JEN mit 
dem Forschungszentrum Jülich 

• Umsetzung und Weiterentwicklung des 
Dienstleistungsangebotes u.a. durch Kundenbetreuung bei 
Messen und Marketingmaßnahmen 

• Erarbeitung der Grundlagen für Angebots- und 
Preiskalkulation durch Ermittlung, Festlegung und Verwaltung 
nuklearer Dekontaminations- und Konditionierungsleistungen 
und weiterer Dienstleistungen 

• Durchführung von Sonderaufgaben und Projekten in 
Abstimmung mit der Geschäftsführung und Projektleitern 

• Erfolgreich abgeschlossenes wissenschaftliches Hochschulstudium, 
Fachrichtung Vertriebsingenieurwesen / Wirtschaftsingenieurwesen 
oder einer vergleichbaren Fachrichtung 

• Nachweisliche langjährige Führungserfahrung 

• Langjährige Berufserfahrung mit entsprechender Projekterfahrung 

• Nachweisliche Fachkenntnisse im Vertrieb, insbesondere im Bereich 
der Entsorgung, idealerweise der nuklearen Entsorgung 

• Profunde Kenntnisse vertriebsrelevanter Regelwerke sowie 
idealerweise der für Vertriebsaufgaben im nuklearen Bereich 
maßgeblichen Regelungen der Atom- und - Strahlenschutzgesetze 
(AtG, StrSchG, AtAV etc.) 

• Nachweisliche Kenntnisse in SAP, Modul SD 

• Vergütung gemäß Tarifvertrag 

• Sozialleistungen (z. B. Jahressonderzahlung) 

• Flexible Arbeitszeitmodelle 

• Betriebliche Altersvorsorge, Unterstützung von Fort- und 
Weiterbildungsmaßnahmen, gesundheitsfördernde 
Maßnahmen und vieles mehr 


